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2. Asesoriay Revision del Plan de Negocio: Se realiza la reunion presencial en el centro de desarrollo empresarial, previa concertacién con la emprendedora, para brindar asesoria y hacer revision del plan de negocios especial que se encuentra formulando la emprendedora
Participantes: En la reunicn participd la emprendedora Imelda Gamez Toncely la orientadora Jully Lopez Romero, por parte del Centro de Desarrollo Empresarial SBDC del SENA.
Desarrollo de a agenda.
Se realiza la reunion presencial en el centro de desarrollo empresarial, previa concertacion con la emprendedora,se inica la asesoria haciendo dando a conocer a la los nuevos | tos de fondo emprender en cuanto a la presentacion d ellos proyectos en forma grupal e
individual asi como lo relacionado con los porcentajes de 70% y 30% que seran estipulados en cada convocatoria relacionados con los rubros que se asignaran a las iniciativas que se presenten de manera asociativa y los que se presenten de manera individual, esto con el objetivo de que la
emprendedora conozco los nuevos cambios y pueda decidir de qué forma desea presentarse a la convocatoria, de acuerdo con los recursos que necesita para financiar su proyecto.
Igualmente se explica los cambios relacionados con los ubros a los que se pueden acceder teniendo en cuenta el niimero de personas que conformen la asociacion y los montos en el caso que se presente de manera individual o cual esté relacionado con el nimero de empleos a generar.
Teniendo en cuenta los nuevos cambios la emprendedora Estefania Daza, decide que se presentaré de manera asociativa, y el grupo estard conformado por 5 personas.
Procedemos a revisar el nuevo formato, el cual es en archivo Excel, lo cual cambia la forma en que la emprendedora venia trabajando ya que esta se encontraba formulando en el formato antiguo, con este nuevo cambio se facilita para ela el proceso de formulacién, por lo que iniciamos con la
explicacién de cada uno de los puntos a diligenciar, ya que, aunque el formato sea mas sencillo se debe ser preciso y dejar de manera muy clara cusl es el segmento de mercado al cual va a dirigi sus productos o senvicios en este primer punto, que es el cuadro en donde se identifca el cliente, se
explica al emprendedor lo que debe contenery se realizan algunas correcciones directamente en el formato, ya que debe relacionar uno a uno los segmentos de mercado a los cuales dirige sus productos, para este plan de negocios se identifican 2 tipos clientes que son principalmente pades de
familias con nifias y adolescentes entre los 8 y 15 afios, mujeres entre los 24 y 50, para los cuales debe ampliar a descripcion de su perfil reflejando los gustos y preferencias, frecuencia de compra, medios de pago, ademis de la justificacion del por qué serén sus clientes.
En cuanto a la descripcion del problema, debe ampliar y describir de forma detallada el problema que identificé y por el cual surge la idea de negocio, ademss de las soluciones que va a ofrecer para este problema identificado.
Se explica ala emprendedora que el cuadro de la competencia debe claramente debe identifcar otros negocios y emprendedores que ofrezcan servicios similares al que ella ofrece, igualmente se deben identificar las ventajas y desventajas de la competencia, siendo clara y especifica en estos
puntos
n cuanto a la descripcion del problema, se explica que este debe ser claramente identificado exponiendo las necesidades o problemas identificados en el mercado y a los cuales ella dara solucién con sus servicios, ademds de las soluciones que va a ofrecer para este problema identificado,
n el item de descripcion del proyecto se debe definir claramente la propuesta de valor, definir en que consiste el proyecto, qué Io hace diferente, que le va a ofrecer al cliente, de qué forma lo va a ayudar, la emprendedora define tres servicios para trabajar en el plan e negocios y los cudles serén
1os que se ofreceran al publico, por cada sevicio se debe realizar la descripcion del proceso técnico desde que el ciente solicita el senvicio hasta que se le entrega.
Se debe relacionarIa figura bajo la cual se formalizaria el emprendedor en Camara de Comercio, en el momento que el proyecto sea priorizado, como este s p & de manera grupal se deben conformar como una asociacién, asi mismo, se deben relacionar los costos y dias de tramite, ya para
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finalizar la asesoria se explica el formato hasta el de en través de las cuales se va a dar conocer el negocio, asi como los canales de distribucion que se tendran para llegar al clente.
Finalmente se agendan las tareas relacionadas con el dligenciamiento del formato hasta el punto donde se realizé la explicacion de este durante la asesorfa, por lo que se procede a enviar el formato trabajado al correo de la emprendedora para que esta trabaje los avances solicitados y remita
nuevamente el archivo al correo de la orientadora una vez cumplida la actividad
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